Digital og Al-drevet forretningsudvikling

Fra digitale muligheder til kommercielle resultater. ~—\

Jeg hjeelper ejerledere og ledelser i SMV'er med at se de digitale muligheder og gagre dem til konkret veekst.
Med 30+ ars erfaring fra detail, tele, media og SaaS kombinerer jeg strategisk overblik og operationel
erfaring med evnen til at fa organisationen med - fra idé tilimplementering.

Mine kerneydelser

Digital Abonnement & Ledelse &
forretningsudvikling SaaS-skalering forandring

Jeg omseetter marked og teknologi til Jeg bygger og optimerer Jeg tilbyder fortrolig sparring til ledere
nye digitale produkter, services og abonnementsforretningen — med i komplekse forandringer — strategi,
indteegtsstremme. dokumenteret erfaring i massiv vaekst. der lander i organisationen.
* Nye digitale produkter og services + Acquisition og salg * Fortrolig ledersparring
* Nye indteegtsstramme *  Prisszetning og pakketering * Forandringsledelse
* Al-drevet forretningsudvikling + Retention og churn + Strategi med engagement og J
* Analyse af marked og teknologi + CRM og kundekommunikation retning a n Fa rC h
* Teams af high performers CAIO & partner
Kgbenhavn
+4531 109595
. iff@kombination.dk
Min proces linkedin.com/in/janfaerch/
Muligheder (Se) Model (Byg) Eksekvering (Levér) Forankring (Mennesker)
Hvor ligger jeres uudnyttede, Hvordan skaber vi nye produkter Hvordan gar vi fra plan til malbare Hvordan far vi organisationen

digitale potentiale? og indteegter? resultater? med pa rejsen?
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